INTERSYSTEMS Sympostum 2005

Michal Tomek, Sales Manager



Prehled

InterSystems B.V.
v Praze se podili na
celkove strategii
spolecnosti
InterSystems.
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To se tyka

* QObchodniho modelu
* Technologie a jejiho vyuziti

* Finanénich vysledku
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Obchodni model

* Predevsim aplikacCni
partnefi - nasSe pobocka
spolupracuje s vice nez
40 spolecnostmi

Ensemble for Application Partners

New business opportunities for application partners
., * Act as a Systems Integrator, using Ensemble and industry
* V lonskem roce se expertise

piipojilo 5 spolecnosti * Embed Ensemble in your solution, for internal or external
integration with your applications

* Krom?klaSiCszh proj(vektu * Create “Packaged Integrating Processes” (PIPs)
se nasi partneri aktivne

pustili do novych
pfilezitosti.

INTERSYSTEMS
SYMPUSII 2004
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Obchodni model

* Integrace

— Pouziti Ensemble v pfislusné oblasti
e Zdravotnictvi
* Primyslova vyroba
— Rozsifeni existujicich aplikaci o integracni prvky
(vyznamné dusledky pro stabilitu a bezpecénost investice)
e Zdravotnictvi
* Finance

* (Cache
— Mezinarodni spoluprace v obou smérech
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Technologie -QE!

* Velice rychle a efektivné vyuzivaji nasi partneri viastnosti
nasich produktu

— Umoznuji migraci aplikaci mezi platformami

— Méni zasadné uzivatelské rozhrani (napf. CSP)

— Zvysuji vykon (napr. specialni indexovani, dotazy
psané v COS a vystavené jako procedury SQL)

— Pfidavaji principialné nové moznosti (napf. obchodni
inteligence v realném Case)

— Atd. atd.
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Financni vysledky -*E!

* Nase vysledky pfimo plynou z uspésnosti nasich partneru a
z rostouciho poctu novych spolecnosti (vyvojari, konzultanti,
uzivatele)

* Spolu s celou spole¢nosti InterSystems se zvysuje i obrat a
efektivita nasi pobocky.

* \/lyznamne se podilime na praci v
'CZ','SK','BG',RO','PL''HU','SI',BA','HR’
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Prubézne aktualni vysledky
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Dekujeme

INTEROYSTEMS
SYMPOSIUM * za spolupraci

'g‘ _ * za Va$e mySlenky a ndpady

* zato, Ze jste tady
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