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Manzeti hovori o svém byznysu

Jorg Klinger, country

manager, InterSystems

Cim jste za posledm kvartal vygenerovali

&im nejvyssi zisk?

iSim produktem je

e Caché, ktera generuje

at. Jedna se zhruba o 80 %

pficemz 40-65% je
= 7a hcence ostatm Jje udrzba (mainte-

nance) Zhruba 2 % generuje nas novy produkt Ensemble, zbytek

do 100% pfipada na ostatni sluzby. Aby' h odpovédél i na druhou

cast otazky, zminéna technologie Ensemble je momentalné

nejprofitabilngjsi.

Do ceho v posledni dobé vase firma mvestovala" -

Investicnich oblasti je nékolik. Zkusim j je -vyjmenovat podle dii-
leZitosti za sebou. V prvni fadé samozrejme nejvetsi prostredky
plynou do nového vyvoje databaze Cache a mtegracm platformy
Ensemble. Nasleduji personalni investice a rovnéz investice

do supportu, pficemz marketing ma rozpocet podobné veliky.

V neposledni fadé vkladame ﬁnancm prostredky do budovani
partnerske baze. .

Jak)' manaiersky' tkol osobné prévé‘ i'é§i’té‘i

redukce nakladd, abychom mohli zakazmkum nabidnout lepsi
ceny nasich produktil. Kdyz to feknu zjednodusené, se stava-
jicimi lidmi chceme dosghnout vyssi produktivity. Obecné je
fizeni lidi moji podstatnou pracovni naplni. V této oblasti se
musite smifit napfiklad s tim, Ze nikdy nebudete mit dostatek
lidi k tomu, abyste dokazali podchytit a zpracovat vSechny trzni
prileZitosti. I proto je jeden z mych tikoli zvysit pocet obchodni-
ki a uspésné rozjet byznys v celé Evrops. ®

Petr Kusner, sales director
EMEA Orcave LLP

Si obrat a ¢im nejvyssi zisk?
em piipadeé bych si dovolil od-
povédét na otazku drobné upravenou.
Napfiklad ,.co vyznamného z pohledu
obchodu se za posledni kvartal udalo?*
R J ako nove vznikla distribuéni spoleé-
nost jsme se museli, predev§im na ¢eském trhu, ,,vyporadat™ se
zménou obchodni politiky naseho sou¢asného produktového
portfolia. Myslim ti edné strané vybudovat stabilni nepfi-
my distribuéni kanal, n trané druhé postupné navést pivodni
koncové klienty na tyto analy, resp. certifikované partnery. Coz,
jak se ukazuje, je béh na delsi trat, nez by se ptivodné mohlo
zdat. Prioritou pfedchoziho obdobi byl viceméné prechod na
novy distribucni systém bez jakéhokoliv negativniho odrazu na
dosavadni objem obchodu.

Do ¢ceho v posledni dobé vase firma investovala?

Tvorba distribucnich k a vse s tim spojené. Primarné bylo tre-
ba zajistit patficny obchodni i technicky support. Vétsina by méla
fungovat pfes extranet, ktery je v soucasné dobg stale rozsifovan.
Jeho tvorba je samozfejmééasové i finanéné narocna, ale jak i
kam, pro nas je to jeden zi nejdtilezitéjsich prostiedkd komunikace.

Jaky manazersky ukol osobne prave resite?

Béhem nékolika nasleduncmh meésicti se bude postupné rozsito-
vat portfolio naSich produkm. V jednani je rozsifeni spoluprace

s dalsimi tuzemskymi i zahrani¢nimi vyrobei, ktefi by i v dalsi fazi
méli obohatit nasi produktovou nabidku. Dulezity manazersky
tikol bude spocivat predevsim v rozsifovani aktivit na dalsich
trzich, kde jsme doposud distribucné neptisobili. H
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