
PETF MENtrELEr OPENSOUHtrE
ZN KONKUFENtrI NEPOVRZUJEME
Datab6zov6 platforma Cach6 se doikala ocen6niv iesk6 sou-
t6ii Databfnov! produkt roku 2005.Vyuiilijsme tedy moZnos-
ti poloiit n6kolik ot5zek marketingov6mu iediteli pro stiedni
a vfchodni Evropu Peterovi Mengele ze spoleinosti InterSystems.

V65 produkt Cach6 5.0.19 Enterprise

Multiserver obsadil v soutEii

Datab6zovf produkt 2O05 tietf misto,
piekvapilo v6s to?

Nepiekvapilo, ndd produktu je zn6mj,.

BohuZel neni tak si1n6 povddomi o naii

spolednosti a proto bude z6kladem na5i

strategie zviditelndni spolednosti jako

celku. Mfm rikolem je samoziejmd takd

rozliieni vedouciho postaveni postrelad-

niho datab6zov6hoiidiciho syst6mu Cach6

v oblasti integrovanych databSzi a zvir{e-

ni trZniho podilu Ensemble na integrad-

nim trhu.

Chyst6te se v budoucnu zam6iit pouze

na platformy Cach6 a Ensemble, nebo

budete roziiiovat vaie portfolio o dalii
produkty?

V r6mci udrZeni se na trhu se zamdiujeme

spide na kvalitu a zdokonalovdni strivaji-

cich produktri nel na kvantitu a rozSiiova-

ni portfolia. Vdnujeme se piedevdim vjwoji

a rylep5ov6ni Cach6. Momentdlnd je k dis-

pozici nov6 verze 5.1. Za rclativnt nov!

produkt bychom mohli povaZovat i inte-

gradni platformu Ensemble, kter6 se jtL. usa-

zuje na trhu a z|kaznici ji za1naji vyrtLivat

Povaiujete databiizov6 OpenSource
platformy za konkurenci?
OpenSource za konkurenci nepovaZujeme.

Mnoho partnerri pottLiv6 s Cach6 i Open-

Source produkty. VyuZivdme {hody zna-

losti naiich produktri a um6ni uZivatelt

s nimi pracovat. OpenSource, bf je zdarma,

rryL.adr:je r,ydkoleni uZivatehi, dimZ rostou

n6klady na provoz. Jsou zde ale jin6 divody,

distd uZivatelsk6. Uvedu kr6tki piiklad. N65

partner ve Svfcarsku za(alpouLivat Mozillu,

a1e pak se opdt rozhodl pro n6vrat ke Cach6,

protoZe se mu s naiim systdmem pracovalo
jednoduSeji a 16pe. OpenSource produkt byl

oproti naSemu piiliS sloZit1i.

V iem se InterSystems
odliSuje od konkurence?
ZAHadem na3i politiky je velmi osobni pii-

stup k z6kaznikim a partnertim. Ndkterd

naSe obchodni vztahy trvaji. jii. vice net 15

let. N65 vztah k aplikainim partnertm i ke

koncovlim uZivatehim vypadd tak, Ze pokud

n6m partner zavol6 s probldmem, n65 tech-

nik se osobnd dostavi probl6m vyieiit. Ne
jako vdtiina konkurendnich spolednosti,
kde v6m pouze poradi Skoleni odbornici

v call centru. Vfsledkem toho takd napii-

klad je, Ze na letoinim symposiu ve Wiesba-

denu (Symposium InterSystems), kde bylo

kolem 200 partnert, se vSichni znali a tykali

si. Lid6 m6 neoslovovali pane Mengele, ale

Peter.

Je teskf trh ohledni
datab6zi n6jak specifi <kf?
DatabSzovy trh v eeskd republice vicemd-

nd kopiruje r"lvoj celdho IT odvdtvi a neni

nikterak rnijimednf. Specifikem Cach6 je, Le

se jedn6 o embedded databizi, tedy interni

d6sti aplikaci, takZe klidovou roli hraje spo-

luprdce s implementadnimi a kooperadnimi
partnery. N65 rrist i zisk se vyrv6ii, pou-

ze pokud nabi partneii rispdbnd prod6vaji

a implementuji sv6 aplikace na trhu konco-

vlich uZivatelfi.

Jak se uchytil program Cach6 Campus

vyvinutf k tomu, aby pomohl

akademikrim, vfzkumnf m pracovnik0m

a studenttm pii seznamov5ni se

s aktu6lnimi technologiemi, kte16 se

dnes pouiivaji v komerini sf6ie?

M6me velmi pozitivni ohlasy. Pro

firmy i studenty program piedstavuje

dobrou piileZitost. Studenti, kteii
projdou Campusem, se pak v praxi vraci

k InterSystems, jelikoZ byli na tyto syst6my

vybkoleni a rozumi jim. Pokud ndjakli
partner potiebuje na projekt nasadit vice

lidi, oslovi r'rysokou 5kolu, kter6 je do
programu Cach6 Campus zaiazena. )e si

totiZ vddom toho, Ze zde najde studenty,
ktefi nadim systdmtm rozumi a mirZe

okamZit6 \,Tuzit jejich kvalitnich znalosti.

Podet studentfi v Ndmecku, kteii jsou do

programu Cach6 Campus zapojeni, mriZeme

dnes poditat na stovky. A co vim, podobn6
je to i v eesk6 republice.

Co povaiujete za firemni krokstranou?

Ostatni firmy mdsice piedtim, nei-tryda-
ji sr,'uj nory produkt, informuji okoli o tom,

co v5e bude umdt. Faktickyje ale vyrobek

uveden na trh ai, mnohem pozd6ji. Opro-

ti tomu naSe spolednost uveiejni produkt

a jeho specifikace, aLkdyi. jde skutednd na

trh. Jsme historicky firma technologickd,

ne obchodni. Proto jsme byli v minulosti
v marketingu slabi. Nyni se tedy vice zamd-

iime na propagaci InterSystems jako celku

a na n65 partnersky orientovany' obchod-

ni model, kterli je pro naSi strategii velmi

wiznamnf.

Jak6 mii cile lnterSystems
v letoinim roce?
Vice se zamdiit pr6vd na zmin|ni, marke-

ting a ziskat vdtii partnerskl, frrmy, od 50 ai.

po 250 zamdstnancri. Nebr6nime se ale ani

vdtiim spolednostem. DalSim, jii. zmind.-

njm rikolem je posileni vedouciho postave-

ni Cachd v oblasti integrovanfch databizi
a zvf5eni trZniho podilu Ensemble na inte-

gradnim trhu.

Kde se InterSystems nejvice prosazuje?

Z pohledu obchodu rozddluje InterSystems

Evropu na dvd d6sti, z|padni a {chodni.
ZSpadni Evropou se rozumi Velk6 Brit6-
nie, Skandindvie, Francie, Span€lsko, Por-

tugalsko, Itdlie. Do vfchodni pak spadaji

ostatni zemd. Zajimav!. je, Ze vlivem vdt-

Siho trhu a rryspdlejiich ekonomik gene-

ruje z|padni Evropa vdtii obrat, zatimco

lr.ichodni zas vdtdi zisk. Zde je od poddtku

90. let trh st61e rostouci. Poiadi naiich nej-

rispd3ndjSich pdti evropskfch zemi. vypadi

takto: Velkd Britdnie, Ndmecko, Spandlsko,
Francie, It6lie. !
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